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Cele Wykladu

Bezposrednie — Przekazanie uczniom podstawowych informacji z zakresu prowadzenia
dziatalnosci gospodarcej. Wytlumaczenie tak waznych poje¢ jak wolno$¢ finansowa, aktywa i
pasywa, omowienie zestawienia finansowego, a takze zapoznanie z podstawowymi zasadami
inwestowania i sposobami zarabiania pieniedzy. Celem wykladowcy jest zaprezentowanie sposobu
mys$lenia ludzi przedsigbiorczych, przekazanie wiedzy z zakresu komunikacji, negocjacji oraz
pozbycie si¢ fobii poznawania nowych ludzi. Wyktad ma na celu wprowadzenie do networkingu, a
wigc budowania sieci kntaktow.

Posrednie — Zainspirowanie uczniéw do poszerzania wiedzy dotyczacych biznesu oraz

szerokopojetego rozwoju osobistego. Pokazanie drogi rozwoju oraz materiatow w postaci ksiazek,
stron internetowych, a takze szkolen wartych poznania.

Metody i forma pracy

Praca w sali wykladowej z kilkoma klasami (60-300 uczniow). Zajgcia w formie prezentacji
1 wyktadu. Catos¢ zaplanowana na 90 minut bez przerw.

Srodki Dydaktyczne

Tablica — flipchart lub rzutnik multimedialny, aby zilustrowa¢ procesy finansowe.
Ksiazki — fundowane przez fundacje, jako nagrody dl aktywnych ucznidéw.



Przebieg Prezentacji

Wstep (10 minut) — Przedstawienie sig goscia, ktory bedzie prowadzit lekcje.
Przedstaiwenie historii jego kariery, kolejnych etapéw w zyciu oraz powodu dla ktorego zjawilsig
na lekcji. Omoéwi takze zakres i cel przeprowadzanej lekcji.

Sposoby zarabiania (15 minut) — Oméwienie sposobdw zarabiania pieni¢dzy przez réznych
ludzi. Wytlumaczenie pojeé bezpieczenstwa i wolnosci finansowej oraz dochodéw aktywnych i
pasywnych. Skupienie si¢ na na zarabianiu poprzez tworzenie wlasnego biznesu.

Inwestowanie (15 minut) — Podstawy inwestowania pienigdzy, a takze czasu 1 innych
mozliwych §rodkow. Wskazanie sposobdéw w jaki moga inwestowac uczniowie oraz w jaki sposob
moga najefektywniej wykorzystac¢ swoj czas.

Kreatywnos¢ i filtry percepcyjne (15 minut) — Zapoznanie uczniow z filtrami
percepcyjnymi, kotwicami emocjonalnymi oraz zjawiskiem przyklejania etykiet ludziom i
przedmiotom. Zapoznanie z technika zwana modelowaniem, a wigc przejmowaniem pozytywnych
cech od innych ludzi. Wyttumaczenie na czym polega kreatywno$¢ oraz wyjasnienie negatywnego
zjawiska rutyny.

Komunikacja migdzyludzka (15 minut) — Podstawy NLP oraz zapoznanie uczniéw z
technikami jezyka perswazji. Nauka nawiazywania kontaktow oraz zbierania informacji. Sztuka
budowania wizerunku i wykorzystywania autorytetu do jego promocji.

Sprzedaz i negocjacje (15 minut) — Wprowadzenie do sprzedawania jako umiejgtnosci
niezbgdnej w kazdym aspekcie zycia poczawszy od pracy az po zycie rodzinne. Negocjacje jako
umiej¢tnos¢ sprzedawania swoich przekonan.

Zakonczenie (5 minut) — Wskazanie zrodet, gdzie mozna samodzielnie szuka¢ dalszych
informacji w postaci ksiazek, stron internetowych lub szkolen. Prezentacja tego, czym zajmuje si¢
fundacja i przekazanie danych kontaktowych pod ktérymi kazdy uczestnik ALP moze otrzymac
pomoc oraz bedzie mogt zadawac pytania nawet po zakonczeniu lekc;ji.



